
 

An innovative model that can be used as… 

A tool for understanding which skills you have mastered and which skills need attention.  

A model for working through your own blocks and helping team members to the same. 

A system for achieving your goals with greater ease and faster results. 

Master the Inner Game of Direct Selling 
Discover more at  www.InnerGameofDirectselling.com 

The Success Accelerator Model 
For direct selling professionals 
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• Vision 
• Values 
• Beliefs 
• Dialogue 
• Support 

• Purpose 
• Preparation 
• Visibility 
• Credibility 
• Follow up 

• Setting the Stage 
• Creating Connection 
• Building a Bridge 
• Soothing Concerns 
• Building Belief 

• Planning 
• Habits 
• Environment  
• Systems 
• Support 



 

The Inner Game of Direct Selling Success 
Proven strategies for higher profits and greater fulfillment 

“What Jane teaches through 
her Inner Game of Direct 

Selling Course is exactly the 
strategies I used to grow my 
team to more than 200,000 
people around the globe. 
She has an uncanny ability 
to help distributors adopt 

the mind set, strategies and 
habits that must be in place 

to grow a massive 
downline.”  

Margie Aliprandi, UT 

Imagine building your business with... 

♦ A clear picture of where to spend your time for the greatest return. 

♦ Renewed enthusiasm for mastering the fundamentals of success. 

♦ Confidence in overcoming disempowering beliefs. 
 

This Life‐Changing Course Includes...  

♦ The “Inner Game Pre‐Course Orientation” designed to help you assess 
where you are now and where you want to be in 3 to 6 months.  

♦ Six trainings with Jane during which shares her systems, strategies and 
secrets on how to master the four realms of direct selling success.   

♦ Four LIVE group coaching calls with Jane’s life coach, John Dulworth.  

♦ A step‐by‐step action plan for applying these proven principles and 
strategies to your life and business. 

♦ Weekly action steps that keep you moving toward your goal. 

♦ Six Bonus Trainings with direct selling experts like Julie Ann Jones, 
Sarah Robinson, Martha Staley, Margie Aliprandi, Liz Lynch and Karen 
Clark.  

♦ 6 month access to the content‐rich online learning platform that walks 
you through every step of your IGDS journey. 

Just $179! (Or 2 easy payments of $97) 
LIVE weekly calls take place on five consecutive Thursdays starting February 11.  

Calls will be held at 11am Pacific, 1pm CT & 2pm ET 

Make an investment in yourself and your business. You will be so glad you did! 
Sign up today at www.InnerGameofDirectSelling.com!  

831‐375‐6856         support@JaneDeuber.com  

Jane Deuber is an international speaker, trainer and sought after coach to direct selling leaders 

around the world. She is also one of the Co‐Founders of the Direct Selling Women’s Alliance and 

the lead writer for two best‐selling books on direct selling success entitled Build It Big and More 

Build it Big.  Both books went to #1 on Amazon and Barnes & Noble and have since been translated 

into six languages .   


